
RESTAURANT

農林中金アカデミーが、
研修に関する耳より情報をお届けします!
キャリア・スキルアップにぜひご活用ください。

研修
情報

種別

信用事業基礎（貯金・為替）、信用事業基礎（融資）、信用事業基礎（総合）
渉外基礎、ローン推進、窓口テラー、農業融資財務分析基礎

農業融資実務

信用事業管理者

初　級

中　級

管理者

試験種目名 受験料（税込）※

2,700円

3,240円

3,240円

　JAバンク中期戦略で掲げる「貸出強化」を推進すべく、標

準プログラム研修、「ローンセールス研修」を新設しました。

「ローン推進の経験が少ない渉外担当者が、ローン獲得を

目指した効果的な活動ができるようになる」ことを目的とし

ています。

概要

　ロールプレイングでは、ローン推進におけるヒアリング

やセールスの実践に必要なスキルを確認するため、チェッ

ク項目として整理した「スキルチェックシート」を使用しま

す。チェックシートによって、スキルの習得状況を「見える

化」し、受講者自身も何ができて何ができていないかを把

握できる仕組みとしています。

スキル習得の「見える化」

ローンセールス研修の構成要素

ローン関連知識の習得 ……
	 基礎的内容

	 の確認

……	
研修の

	 メインテーマローン推進スキルの習得

　標題検定試験の申込期間は7月1日（月）～31日（水）です。今回ご紹介したローン推進検定をはじめとして、以下の

種目を実施します。検定試験により、通信教育講座等による学習の成果と、JAバンクに携わる職員として必要な知識

の定着を確認することができます。皆さまの積極的な受験をおすすめします。

　本研修の構成要素として、ローン関連知識の習得と、

ローン推進スキルの習得がありますが、知識の習得は、事

前テキストの読み込みと研修当日の確認テストを中心に実

施します。これにより、研修当日のスケジュールの多くの

時間を、集合研修として実施する効果が高いグループワー

クやロールプレイングに費やし、ローン推進スキルの習得

を図ります。

特色

～JAバンク中期戦略に掲げた「貸出強化」に向けて～

ローンセールス研修

新しく
なった 標準プログラム研修のご紹介

　人生のライフイベントには、一時的

に多くのお金が必要になることもあり

ますが、手元資金がいつでも潤沢という人は多くはありま

せん。そうした時に、お金の出入りをならして、ライフイ

ベントを前に進めるのをサポートしてくれるのがローンで

す。適切なローンの提案は、お客さまの人生をサポートす

るものでもあるのです。

　ローンセールスは、お客さまのライフイベントの把握に

始まり、情報に基づいて適切な時期にアプローチできるか

がポイントです。受講者の皆さんが研修で身につけたこと

を実践して、それぞれのお客さまの人生をサポートしてい

ただくことを期待しています。

近代セールス社

加藤 充也 講師

第45回信用事業業務検定試験の受験申込について―2019年10月5日（土）実施―
注目！

集合研修は集まってこそできるスキル習得が中心
知識の習得は通信講座・検定試験がおすすめ！
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RESTAURANT

研修申込ページへ
http://nc-academy.co.jp/
sp/procedures/application/

問合せページへ
http://nc-academy.co.jp/
sp/procedures/

アカデミーからのお知らせ

※受験料・受講料は消費税８%込みの価格です。消費税率の改定にともない、受験料・受講料が変更になる場合がありますので、あらかじめご了承ください。

　JAバンクでは、貸出業務を担う人材の育成に

向け、昨年度から全国として推奨する資格を新

たに設定しました。

　各県の資格認定制度に基づく資格取得の奨励

を後押しするため、県域の要請に基づき、「ロー

ン推進検定試験」の合格者に「JAバンクローンプ

ランナー」などの資格認定証を発行しています。

（一部県域を除く）

関連する通信教育講座・信用事業検定試験のご紹介

ローン推進講座
ローン推進検定

Focus
本通信講座テキスト

通信教育

テキスト目次

〈第1分冊〉
個人向けローンの基礎知識＆住宅ローンの推進方法

　第1章　　個人向けローンの重要性

　第2章　　個人向けローンの基礎知識

　第3章　　個人向けローンの営業に強くなる

　第4章　　住宅ローンの営業に強くなる（1）

　第5章　　住宅ローンの営業に強くなる（2）

〈第2分冊〉
営業強化の手法と審査・管理・回収のポイント

　第1章　　個人ローン（狭義）の営業に強くなる

　第2章　　個人向けローンの審査

　第3章　　個人向けローンの延滞管理

　第4章　　個人向けローンの回収ポイント

想定受講者	 信用事業渉外担当者でローン商品の推進

を担当する皆さま

ねらい・特色	 住宅ローン、マイカーローン、教育ローン、

カードローンなど個々の商品に対する顧

客ニーズと販売方法を理解するとともに、

販売時の説明責任や延滞管理、督促方法

などについても学習する。

期間・添削	 ２か月・添削レポート２回

受講料※	 	9,700円（税込）

出題範囲	 通信教育　ローン推進講座テキスト記載

項目の範囲

出題形式	 ３答択一　50問（合格60点以上）

受験料※	 2,700円（税込）

試験結果	 受験者全員に、正解番号と受験者の解答

を対比した「成績通知書」を交付し、合格

者には「合格証書」を発行します。

検定試験

資格認定制度のご案内
―「JAバンクローンプランナー」など―

初級

初級

県域職員向け研修の募集開始
　現在募集中および6月に募集を
開始する2019年8月開講の県域
職員向け研修は以下の3講座です。
ふるってご応募ください。

研修名

証券外務試験委員

渉外セールス指導実践

農業融資(審査・目利き)
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