
第4章

個人預金獲得のための展開
概観/個人預金・新規獲得のための考え方/預金メイン化のための考え方/
継続的な関係維持と取引の深耕/事例/法人預金獲得のための展開

第5章
預金獲得のための職域展開
職域展開のためのアプローチ法/事例

第6章
預金獲得において気を付ける必要のある事項
預金獲得時に留意すべき事項/コンプライアンス上問題となる預金獲得

第1章
金利ある世界と預金
金利ある世界への移行/地域金融機関のビジネスモデルと営業店の役割/預金推進のタイミング

第2章
預金という商品とその特徴
主な預金の種類と特徴/金融商品としての特性

第3章
信頼関係構築とヒアリング&提案のスキル
信頼関係構築の心構え/ヒアリングの基本構造とスキル

 お客さまに選ばれる 預金獲得力を高めるコース
通信講座＜推奨講座＞

●貯金維持獲得に向けた取り組みとして、渉外・窓口の活動量増加を後押しするため、必要とされる貯金商品への理解を深め、顧客との
信頼関係をより深く構築することで、金利ある世界においてお客様に選ばれる担当者となり、貯金の獲得力を高めることを目指します 期間 ●２ヶ月 添削 ●２回ねらいと特色 受講料 ●8,990円（税込）

（注）項目については変更することがあります。
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